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澳洲幸运10计划正式版点评净利润再次转亏、营收不到3亿元！*ST赛隆走到退市边缘

本报（chinatimes.net.cn）记者黄敏璇 胡梦然 深圳报道

4月28日，在经历一个交易日的停牌后，赛隆药业（002898.SZ）正式复牌并“披星戴帽”，公司股票简称
变为*ST赛隆，当天开盘跌停，报6.06元/股，总市值仅剩10.67亿元。

此前的4月24日晚间，*ST赛隆发布年报显示，2024年公司实现营收2.64亿元，同比减少15.15%；归属净
利润由盈转亏，亏损3314.6万元。同日，*ST赛隆公告，公司2024年度利润总额、净利润、扣除非经常
性损益后的净利润三者均为负值，且扣除后的营收低于3亿元，触发深交所退市风险警示条件。

*ST赛隆成立于2002年，其主营的仿制药产品集中在神经系统、心脑血管系统和消化系统等领域，近两
年公司多款产品中标集采，但依然未能挽救业绩颓势。公司营收在2018年达到4.36亿元的历史高峰之后
就在2亿—3亿元徘徊，净利润自2020年以来仅2023年微利953.37万元，其余年份均处于亏损。如今，综
合利润指标均为负值的*ST赛隆更是走到了退市边缘。

“公司营收和净利润受多重因素影响，从行业环境看，医药行业政策变革，药品集中带量采购步入常态
化，市场竞争加剧，整体增长趋缓，这给公司产品销售带来一定挑战。”*ST赛隆近日回复《华夏时报》
记者称。

集采以价换量未能挽救业绩颓势

作为一家集医药中间体、原料药、制剂研发生产为一体的制药企业，*ST赛隆旗下产品并不少。据介
绍，截至目前公司已获得21种原料药上市申请批准通知书，13个制剂品种已通过仿制药一致性评价。

与此同时，近年来公司还有多款产品中标集采。包括注射用奥美拉唑钠、米力农注射液和注射用替加环
素等三个品种四个规格中标第七批全国药品集中采购；阿加曲班注射液、氨甲环酸注射液两个品种三个
规格中标第八批全国药品集中采购；盐酸艾司洛尔注射液、氟尿嘧啶注射液中标第十批全国带量采购。

不过，集采以价换量并未带动*ST赛隆摆脱业绩颓势。

年报显示，2024年*ST赛隆实现营收2.64亿元，同比减少15.15%；归属净利润为-3314.6万元，同比减少
447.67%；扣除非经常性损益后的净利润为-3350万元，同比减少1275.25%。

分产品看，其三款营收占比超10%的主要产品中，仅注射用脑蛋白粉针一款产品营收同比增加16.02%，
另外两款主要产品营收均下滑，其中注射用替加环素营收同比大幅下滑46.63%；注射用克林霉素磷酸酯
营收下滑12.63%。毛利率方面，2024年公司医药产品毛利率为38.03%，同比减少8.19%。

一位医药行业的业内人士接受《华夏时报》记者采访时表示：“医药企业参与集采中标后业绩不升反降
且陷入亏损，主要原因是集采中标价太低，为了中标企业进入恶性竞争的怪圈，集采带量获益不足以弥
补企业降价带来的冲击。”

记者注意到，*ST赛隆此前中标的多款产品因竞争激烈最终都面临降价，例如中标第七批国家集采的注
射用奥美拉唑钠，最终中标价格降幅高达九成。



在集采常态化的背景下，*ST赛隆称将继续巩固集采机遇，积极参与国家、省级联盟等各类集采。对于
如何平衡集采中标与盈利能力，公司回复记者称：“将保覆盖、重增量，利用中标优势扩大产品销售和
市场占有率，同时通过原料药—制剂一体化，确保在集采报价中具备成本优势，保障利润率。”

“药企参与集采需做好市场份额与整体运营成本之间的分析与判断，有的产品集采中标、续标可以达
到‘带量’后的增量，而有的产品只能勉强完成‘带量’。企业若没有系统化分析市场容量、产品竞争、疾病
谱变化、量—价逻辑及成本控制等而盲目投标必然会给企业带来更大经营风险。”上述业内人士表示。

预盈变预亏遭警示

早在年报发布之前，*ST赛隆2024年业绩就因预告再次“变脸”成为市场热点。

1月22日，*ST赛隆发布业绩预告称，2024年公司利润总额约为510万元—710万元；归属净利润预计盈利
450万元—650万元；扣非净利润盈利420万元—620万元。

然而，3月15日公司发布修正公告，上述三项利润指标均由预盈变预亏。修正后的利润总额为预计亏损
2000万元—4000万元；归属净利润亏损2100万元—4100万元；扣非净利润亏损2200万元—4200万元。公
司同时发布股票可能被实施退市风险警示的提示性公告。

对于修正原因，*ST赛隆方面称随着公司年审工作的推进，公司与年审会计师深入沟通后，对部分销售
收入确认进行再次分析，基于谨慎性原则部分收入2024年度不予确认，预计减少收入约3963.25万元，减
少毛利约3395.71万元；二是在资产减值方面，公司针对部分闲置的固定资产进行减值测试，预计补充计
提资产减值准备200万元—450万元。

这一变动也引发深交所关注。4月26日，*ST赛隆公告称公司近日收到广东证监局出具的警示函。经查，
公司1月22日发布的业绩预告预计的业绩金额与实际差异较大，盈亏性质发生变化，未预计2024年度收
入低于3亿元且亏损的情形，未在会计年度结束后一个月内披露公司股票交易可能被实施退市风险警示
的风险提示公告，上述行为违反了《上市公司信息披露管理办法》。广东证监局决定对公司董事长兼总
经理蔡南桂、财务总监高京、董事会秘书张旭采取出具警示函的行政监管措施。

值得一提的是，这并非*ST赛隆首次修正业绩预告。2021年、2022年、2023年，公司就曾因部分营业收
入未达到收入确认标准、补提资产减值损失等多种原因修正业绩预告。其2023年修正业绩预告也同样被
深交所采取监管措施。

转型路在何方？

年报发布当天，*ST赛隆还同步发布了一季报。一季度，公司营收、净利润继续双双下滑。其中营收
5408.68万元，同比下降22.16%；净利润由盈转亏，亏损103.85万元。

如今，随着退市警报拉响，*ST赛隆将不得不在集采降价的压力之下，寻求更多转型路径和市场增量，
以争取越过3亿元的退市门槛。

*ST赛隆方面向本报记者表示，公司将在医保目录调整和集采常态化的环境下，采取多方面销售策略调
整。一方面，继续积极参与国家、省级联盟等各类集采，保覆盖、重增量；另一方面，针对未中标品
种，将快速转向民营医院、县域市场、第三终端，挖掘市场增量。同时推进营销方案改革，对销售渠道
和代理商结构进行优化。

“从长远来看，随着集采的常态化与规范化，大型药企因具有规模效应、成本控制等优势将占据越来越
多市场份额，而*ST赛隆等中小药企的生存现状和前景并不乐观。”上述业内人士说道。



记者关注到，近年来不少传统仿制药企业为提升核心竞争力，应对集采常态化带来的降价压力，正向着
创新药研发、高端仿制药生产等领域转型。

不过，对*ST赛隆而言，根据公司今年2月对投资者的回复，公司目前暂无原研药产品。

*ST赛隆提出的战略是“原料药+制剂”全产业链发展。公司近日也对记者表示，产品布局方向是优先布局
竞争格局良好、临床需求量大的慢病药物，同步探索复杂制剂等高壁垒仿制药，提升技术溢价空间。

“不是所有的仿制药企业都有能力向创新药或高壁垒品种转型，能够转型的也往往是有实力的大型制药
企业。对中小制药企业而言，可以多关注‘小而美’‘专而精’的利基市场（疾病领域），此外向有实力企业
靠拢或战略合作也是一条路径。”上述业内人士表示。
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